
今からでも遅くない！
成功サロンに必要な仕組みと考え方

このセミナーでは夫婦二人で始めたサロンが倒産の危機を乗り越え、

「確実にお客さまに感謝されるサロンの仕組み」を作り成長していった方法と、その仕

組みを生かすために必要な、サロン経営者としての考え方の全てをお伝えします。

「あのお店はどうしてお客さんがいっぱいなんだろう？」

「どうしたら成功するんだろう？」

「自分のお店だって最高の技術を提供しているのに・・・」

と悩まれてる店長様、オーナー様、

変えたいと思ってからどれくらい経ちましたか？

そして何が変わりましたか？

相談できる人は周りにいらっしゃますか？

・サロン経営に１番大切な事

・自店が変わった３つの質問

・経営者と技術者は違う事を知る

・貴店にお客様を呼ぶ方法

■内容

■開催日時：

・失脚率を下げリピート率を増やす、他店にないオリジナル最強ツール

・2週間で1000円の単価アップに成功した！最優良顧客を掴んで離さないツール

平成24年11月27日（火）13：00～15：00（※12：30よりご来場頂けます。）

■参加費 3,150円（事前お振込み）

■講師プロフィール

・Design&Clinic Hair Fiore 経営
・免疫美容公認
・一般社団法人　美容改善協会認定コンサルタント

ダメなのは失敗することよりも、失敗を恐れ変わろうとしないこと

です。最初は恐いかもしれません。でもそんな小さな一歩を続ける

ことこそが幸せなサロン経営にとっての近道です。

～成功サロンになるための第一歩～

～サロンを安定させる為の仕組み～

～夫婦二人で始めたサロンの失敗から成功するまでの全て～

開催概要

夢と希望を持ち、２５歳の若さで２０００万円の借金をし夫婦２人で「美容室Ｆｉｏｒｅ」をOPEN。

お店を出せばお客様は集まる、最高の技術さえ提供すれば喜んでくれる、そう思って出したお店・・・　
がしかし、わずか３ヶ月でその思いは崩れ去り倒産の危機。

自分の考えの甘さを身をもって体験する事になる。

このままではいけない・・・何とか状況を打開するため多くの経営セミナーに参加するも、

なかなか状況は変わらず心が折れそうになる事もあった。それでも自分を信じ参加し続けた。

そんな中、参加していたあるセミナーで、同じ小さなサロンの経営者に出会い、3つの質問をされたのだ。

そして、その時受けた質問がきっかけでその後のサロン経営の状況が大きく変わる事になった。

その後すぐ、学んだ知識をもとにサロンの仕組み作りを始め、

失敗しながらも徐々に結果を出していき、ついに85％以上のリピート率を達成し新規客に頼らない
リピートサロンを作る事に成功。

そして現在、同じ境遇で悩まれているサロン経営者の方々に少しでも「美容業界で頑張って来て良かった。」そう
っていただける為にリピートコンサルタント向井邦夫氏に師事し、小さなサロン向けコンサルタントとして、精力
的に活動を行っている。

船橋　直樹　　（フナハシ　ナオキ）

http ://my.formman.com/form/pc/EvMUV3gxNi58yWOp/

↓お申込みはこちらから　※期限11/20(火)まで

■開催場所：ハロー会議室新宿　東京都新宿区西新宿1-5-11新宿三葉ビル6Ｆ

■アクセス：ＪＲ新宿西口徒歩1分（小田急ハルクの隣）

　　　　　　 http://www.hello-mr.net/shinjuku-city/shinjuku01/
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■定員 30名


