
★向井邦雄のセミナー内容！！

■ 回数券が終了したら離れてしまう？？
　　～痩身コースのお客様が４年以上も通い続けて下さる本当の理由とは～

■ お客様離れの原因は、スタッフの●●にあった！
　　～お客様の共有化でサロンの顧客をつかむ方法～

■ 書籍での反響Ｎｏ.１
　　　　～お客様同士を戦わせる具体的な手法～

■ １０～２０年目続いたサロンこそ、経営不振で悩んでいる。
　　～新しいサロンにも当てはまる、その理由と解決法とは～

※東京・大阪・福岡会場は米満氏との合同になるため、時間の都合上、一部内容を変更いたします。
　　あらかじめご了承くださいませ。

～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～

★東京・大阪・福岡限定！
米満和彦氏のセミナー内容！！米満和彦氏のセミナー内容！！

■ 不況でも儲かり続ける極意（希望時間：９０分）
「いくら広告を出しても反応がない」「お客は来るけど儲からない」には理由があります。

売上げ・利益アップには知っておかなければならない原理原則があり、

それを知らぬままに店舗運営をしても、アクセルとブレーキを同時に踏んでいるようなもの。

お客様の「買わない理由」を知り、それを（簡単なある方法で）克服すれば、

商品は面白いように売れはじめるのです。

時代を超えて通用する永久普遍の繁盛法についてお話します。時代を超えて通用する永久普遍の繁盛法についてお話します。

※※さらになんと！懇親会特典！？

■ 米満和彦の会社の戦略　大公開！（時間：その日の気分次第）
何の特徴もない「ごく普通のデザイン会社」として起業　…したものの、

デザイン業の「欠点」に気づき、改革をスタート！

株式会社ザッツの基本戦略である「タテ・ヨコの法則」とは…！？

労働力はどのままに、売上げ・利益だけを伸ばす極秘ノウハウを初公開いたします。

※注：当日の酒量により、全てを公開できない場合があります。予めご了承ください。※注：当日の酒量により、全てを公開できない場合があります。予めご了承ください。

おかげさまで4月末発売の著書も、米満、向井共に

アマゾン書店ビジネス書部門1位、直後に増刷と、

大変ご好評いただきとても嬉しく思います。

感謝の気持ちを込めて、7月中旬より出版記念セミ

ナーツアーを開催させて頂くこととなりました。

（北陸～北海道は冬に開催予定）

しかも、東京、大阪、福岡は、米満＆向井の合同しかも、東京、大阪、福岡は、米満＆向井の合同

セミナーとなります。

不況から経済危機と言われる現在を全力で駆け抜

ける、ふたりのベストセラー著者が織りなす売上

改善セミナー。ついに申込み受付開始です！！

皆さまにお逢いできるのを楽しみにしております♪

● 時間　１３：００～１６：００ （開場１２：４０～）
　　　　  ※岡山会場は１７：３０～２０：３０の開催となります。

● 会費　７０００円 （事前支払の方は６０００円）

● 受付締切　６月３０日

★ 詳細はこちら　ＰＣ版 http://p.tl/nn28　　　携帯版詳細 ⇒

株式会社ライジングローズ　
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